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Tel 22 487 95 11 ; Tel kom 694 771 413

SKUTECZNEI BEZPIECZNE
zawieranie umów

�  Elementy sk³adowe umowy przyk³ad umowy sprzeda¿y

�  Najskuteczniejsze tryby i formy zawierania umów

�  Regu³y wprowadzania zmian do umów

�  Zawieranie umów z osobami fizycznymi i prawnymi

�  Formy zabezpieczeñ oraz dochodzenie roszczeñ

450 z³ + VAT od osoby
400 z³ + VAT od osoby, dla 2 lub wiêcej osób z tej samej firmy.

FORMULARZ ZG£OSZENIA ONLINE

http://www.towarzystwo.org.pl/zgloszenie.php
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Warsztaty poprowadzi czynny sêdzia praktyk Leszek Ciulkin

Sêdzia  S¹du  Rejonowego  w  Bia³ymstoku.
Przewodnicz¹cy  XII  WYDZIA£U  KRS Od  1993  r.  orzeka  w  sprawach
gospodarczych.  W  latach  1999  �  2002  i  roku  2007  bra³  udzia³  w
pracach  zespo³u  problemowego  postêpowania  upad³o�ciowego
Komisji  Kodyfikacyjnej  Prawa  Cywilnego.  W  roku  2008  konsultowa³
zasady  wprowadzenia  do  polskiego  porz¹dku  prawnego  upad³o�ci
onsumenckiej.  Wspó³autor  komentarza  do  ustawy  o  Krajowym
Rejestrze  S¹dowym.  Do�wiadczony  wyk³adowca  zbieraj¹cy  znakomite  opinie  uczestników.
Wspó³autor  podrêcznika  pt:  �KRS  i  postêpowanie  rejestrowe

Cel szkolenia:

Udzia³ w warsztacie pozwoli uczestnikom uzyskaæ wyczerpuj¹c¹ odpowied� min na
takie pytania jak :

�  Jak skutecznie i bezpiecznie zawieraæ umowy ?
Jak ukszta³towaæ prawa i obowi¹zki stron ?

� Kto powinien reprezentowaæ strony w podpisywaniu
umów w tym umów o zamówienia publiczne

�  Jak zabezpieczyæ wykonanie umów ? Jak
uzupe³niaæ i zmieniaæ umowy ? kiedy umowa wygasa ?

�  Jak dochodziæ roszczeñ w zwi¹zku z nienale¿ytym wykonaniem umowy ?
�  Elementy sk³adowe umowy + wzór umowy sprzeda¿y
�  Zawieranie umów z osobami fizycznymi I prawnymi róznice

Dla kogo?
�  W³a�ciciele firm, Piony Handlowe Ds Rozwoju
�  Kadra zarz¹dzaj¹ca
�  Radcowie prawni
�  Specjali�ci ds. umów w tym umów o zamówienia publiczne.

Materia³y szkoleniowe

Prezentacja multimedialna 150 slajdów
Orzecznictwo
Case Study rozwi¹zania przyk³adów
Wzory/szablony ( wzór umowy sprzeda¿y)
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1. Regu³y postêpowania zmierzaj¹ce do wyeliminowania b³êdów formalno prawnych
przy sporz¹dzaniu umowy:

n reprezentacja stron w umowach gospodarczych problemy praktyczne+ (casus study):
a. w umowach gospodarczych problemy praktyczne,
b. w postêpowaniu w sprawie zamówieñ publicznych

�  ELEMENTY SKLADOWE UMÓW

�  WZÓR UMOWY SPRZEDA¯Y

Zawieranie umów z osobami fizycznymi  róznice i podobieñstwa w  stosunku do umów
zawieranych z osobami prawnymizak res odpowiedzialno�ci Pozosta³e róznice

2.  Tryb i formy zawierania umów
n swoboda zawierania umów
n swoiste formy zawierania umów
1.  Oferta i jej przejêcie

2.  Rokowania

3.  Aukcja i przetarg

4.  Umowy zawierane przez Internet i drog¹ elektroniczn¹.

5.  Umowy zawierane poza lokalem przedsiêbiorstwa
13.0013.35 lunch

3. Sposoby zabezpieczeñ prawid³owego wykonania umowy (casus study na podstawie
wybranego sposobu zabezpieczenia): + WZORY

1.  osobowe, a. porêczenie,
b. gwarancja,
c  weksel,
d.  poddanie siê egzekucji,
e.  przyst¹pienie do d³ugu.

2.  rzeczowe. a.  hipoteka,
b.  zastaw rejestrowy,
c.  zastaw zwyk³y na rzeczy ruchomej,
d.  zastaw na prawach,
e.  przew³aszczenie rzeczy ruchomych na zabezpieczenie,
f.  przelew wierzytelno�ci na zabezpieczenie,
g.  sprzeda¿ z zastrze¿eniem w³asno�ci.

4. Zasady wykonywania umów.
5. Typowe klauzule zawierane w umowach gospodarczych dotycz¹ce: + WZORY

a.  zastrze¿enia prawa w³asno�ci rzeczy sprzedanej,
b.  odsetkowe,
c.  kar umownych,
d.  zadatku,
e.  odstêpnego.

6. Regu³y dotycz¹ce wprowadzania zmian do umowy i jej uzupe³niania ( casus stuty)
7. Przyczyny ustania umowy. Kiedy mozemy stwierdzic ze umowa jest  wykonywana
nienalezycie

8. Odpowiedzialno�æ przedsiêbiorcy za czyny niedozwolone (ex delicto).
9. Zasady dochodzenia roszczeñ w postêpowaniach gospodarczych: 3/4
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n Etapy i metody dochodzenia roszczeñ
a.  postêpowanie przes¹dowe
b.  prawne dzia³ania wierzyciela wymuszaj¹ce na d³u¿niku sp³atê d³ugu

analiza na podstawie orzecznictwa s¹dowego i praktyki s¹dowej.

10.  Elektroniczne postêpowanie upominawcze � szybki dostêp do orzeczenia
17.30 Zakoñczenie

Udzia³ w warsztatach:

450 z³ + VAT od osoby
400 z³ + VAT od osoby, dla 2 lub wiêcej osób z tej samej firmy.
(cena  zawiera:  obszerne  materia³y  dydaktyczne/lunch,  przerwy  kawowe,  dyplom
ukoñczenia )
Informacji udzielamy pod numerem telefonów ,
tel 22 4879511; tel. kom.  694771413; fax 22 855 07 41 ;

[FORMULARZ ZG£OSZENIA ONLINE ]
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