6.04.2011 Warszawa,
Hotel KPRM Parkowa Ul. Belwederska 46/50

Polskie Towarzystwo Prawa

i Gospodarki Rynkowej
¢ "h-‘)

www.towarzystwo.org.pl

Tel 22 487 95 11 ; Tel kom 694-771-413
Fax 22 855 07 41

JAK POZYSKIWAC | WYGRYWAC PRZETARGI
ORAZ ZAMOWIENIA PUBLICZNE ?

( warsztat kompleksowy o systemie zamoéwien publicznych ze sporzadzaniem ofert
wnioskow, umow, odwotan oraz z oméwieniem ostatnich nowelizacji Ustawy

Wygraj Przetarg | Pozyskaj zamowienie

Poznaj procedury przetargowe

Sprawdz ! Czy tylko cena decyduje o przetargu
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Hyn k zamoéwiefi ‘publicznych i przetargow 11 b

" Pol.sce nieustafinie rosnie. Coraz wiecej przedsiebiorcow startuje w postgpowa
niach'o udzielenie zamowienia i dla coraz wiekszej grupy przedsigbiorstw
realizacja wygranych zamowien stanowi zrodto finansowego sukcesu

| sprawdzonego sposobu na zarobienie pieniedzy.

= FORMULARZ ONLINE
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SYSTEM ZAMOWIEN PUBLICZNYCH W PRAKTYCE
Jak pozyskiwa¢ oraz wygrywac przetargi i zaméwienia publiczne ? 6.04.2011 r. Warszawa

JAK POZYSKIWAC ZAMOWIENIA PUBLICZNE | WYGRYWAC PRZETARGI
system zamoéwien publicznych w praktyce

w dniu 6.04.2011 r. w Warszawie
Hotel Prezesa Rady Ministréw ” Parkowa ,, ul. Belwederska 46/50

Warsztaty poprowadzi praktyk

Mecenas Grzegorz Banasiuk - Senior Associate w kancelarii
é . prawnej GIDE LOYRETTE NOUEL czolowej europejskiej kancelari prawnej .
ﬁ}hﬂg‘g}}ﬁm Autor wielu publikacji i ekspertyz. Specjalista ds. przetargébw i rynku

zambwien publicznych oraz projektébw UE. Znakomite referencje.
Kancelaria GLN zostata wybrana w rankingu Gazety Prawnej
najlepszg firmg prawniczag w Polsce w 2009 r.

Zambwienia publiczne to coraz  modniejsza forma  zdobywania i pozyskiwania  klientow
To procedura  zawierania umowy zar6wno z udziatem jak i bez angazowania  Srodkow
publicznych . Jest to sformalizowana procedura prowadzaca do zawarcia umowy o wykonanie ustug, dostaw lub
robét budowlanych z podmiotem zobowigzanym do stosowania ustawy Prawo zaméwien publicznych. Podmioty te
dysponujg obecnie znacznymi $rodkami na realizacie planowanych zadan, co czyni pozyskiwanie zamowienia w
procedurze publicznej szczegdlnie atrakcyjnym, réwniezi w przypadku wspotfinansowania zadan ze srodkow europejskich

Uczestnicy szkolenia pogtebig umiejetnos¢ diagnozowania i wykorzystywania btedéw
konkurentow oraz wiedze pozwalajgcg na unikanie takich btedow w odniesieniu do
czynnosci podejmowanych samodzielnie.

» Wiasciciele firm , Zarzad, Asystentki

» Piony handlowe i ds Rozwoju , Specjalisci ds. projektow UE., Wszyscy Zainteresowani

» specjalisci ds. umow , specjaliSci ds. zaméwien publicznych , specjalisci ds. przetargéw

» Dowiedzg sie jak pozyska¢ noych kontrahentow poprzez pozyskanie zamowienia | wygranie przetargu !

FORMULARZ ZGtOSZENIA ONLINE
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SYSTEM ZAMOWIEN PUBLICZNYCH W PRAKTYCE
Jak pozyskiwa¢ oraz wygrywac przetargi i zamoéwienia publiczne ? 6.04.2011 r. Warszawa

PROGRAM
9.30 Poczatek
CZESC I: KOMPLEKSOWE WPROWADZENIE i OMOWIENIE SYSTEMU ZAMOWIEN PUBLICZNYCH
CZYLI JAK SKUTECZNIE KONKUROWAC NA RYNKU ZAMOWIEN ?
okreslenie zakresu regulacji zaméwien publicznych;

zestawienie aktow prawnych;

podstawowe pojecia zamowien publicznych (zamawiajacy, wykonawca, ustugi, dostawy,
roboty budowlane, zamdwienie publiczne);

podstawowe zasady zamowien publicznych kiedy stosujemy a kiedy nie stosujemy
ustawy PZP

podstawowe dokumenty zamowien publicznych;

fazy postepowania o udzielnie zamowienia (przygotowanie postepowania, ogtoszenie,
kwalifikacja wykonawcoéw, oferta, ocena ofert, sSrodki ochrony prawnej, zawarcie umowy,
wykonanie umowy o udzielenie zaméwienia publicznego) — rola wykonawcy na
poszczegdblnych etapach postepowania;

B typy postepowan o udzielenie zaméwienia publicznego;

CZESC Il: JAK POZYSKAC | ZROZUMIEC OGLOSZENIE

* Praktyczne sposoby pozyskiwania informacji o zamowieniach publicznych i dekodowania tresci
ogfoszenia o udzielenie zamowienia.

dlaczego warto uzyskac¢ informacje o zaméwieniu jak najwczesniej;

zrédta informacji o zamowieniu;

informacje zawarte w ogtoszeniu o zamowieniu;

gdzie szukac¢ ogtoszen,;

najczestsze przeszkody w sytuacji wykonawcy wynikajgce z tresci ogloszen;
metody zwalczania przez wykonawcdw ograniczeh wynikajgcych z ogtoszenia;

przykfady ogtoszen o zamoéwieniu i praktyczna umiejetnos¢ ich zrozumienia;

CZESC lll: ZASADY UCZESTNICTWA W POSTEPOWANIU | SKUTECZNE PRZYGOTOWANIE OFERTY
* W tej czesci szkolenia uczestnicy uzyskajg wiedze w zakresie warunkéw udziatu w postepowaniu oraz
zasad sporzgdzania wnioskéw o dopuszczenie do udziatu w postepowaniu oraz niewadliwych ofert:
opis przedmiotu zamowienia,

ustalanie wartosci szacunkowej zamowieniajak liczyc wartosc zamowienia ?
prawa wykonawcy w postepowaniu o udzielenie zaméwienia publicznego;

wspolne ubieganie sie o udzielenie zamowienia, na zasadzie konsorcjum oraz przy
wykorzystaniu podwykonawcow;

warunki udziatu w postepowaniu odnoszace sie do podmiotu ubiegajgcego sie o
udzielenie zamowienia;

zasady sporzadzania niewadliwych ofert.

wzory formularzy ofert stosowanych w zaméwieniach publicznych;
¢wiczenia ze sporzadzania wnioskdw o dopuszczenie do udziatu oraz ofert + wzor
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13.00-13.40 lunch

CZESC IV: SRODKI OCHRONY PRAWNEJ
* W czwartej czesci uczestnicy zostang zapoznani z systemem srodkéw ochrony prawne;

przystugujacych na podstawie Prawa zamdwieh publicznych, przystugujacych wykonawcy w celu
wyeliminowania nieprawidtowosci zamawiajgcego przy udzieleniu zamoéwienia lub zmiany niekorzystnego

rozstrzygniecia:

B system srodkéw ochrony prawnej;
B odwotanie i postepowanie wywotane odwotaniem;
B skarga do sadu o postepowanie nig wywotane;

B typowe nieprawidtowosci, na ktére moze sie powotaé wykonawca na poszczegdinych
etapach postepowania o udzielenie zamoéwienia publicznego (ogtoszenie, dopuszczenie
wykonawcow do udziatu w postepowaniu, oferta, wybor oferty)

B umiejetnosé ustalania btedéw zamawiajacych i innych wykonawcéw na podstawie
przedstawionych stanéw faktycznych

¢wiczenia w sporzadzaniu odwotan; przyktady skarg wnoszonych do sadéw powszechnych
+ wzory

CZESC V: UMOWA O UDZIELENIE ZAMOWIENIA PUBLICZNEGO
* W piatej czesci uczestnicy uzyskajg praktyczng wiedze z zakresu konstrukcji umowy o udzielnie
zamowienia publicznego, uwarunkowan dotyczacych wspétksztattowania jej postanowien przez
wykonawce, jak rowniez zasad jej wykonywania:

B zawarcie umowy o udzielnie zaméwienia publicznego—jak bezpiecznie zawieraé umowy?

B uwarunkowania dotyczace wspétksztattowania postanowieh umownych przez
wykonawce;

B obligatoryjne elementy umowy o udzielnie zaméwienia publicznego;
B zasady wykonywania i zmiany umowy oraz skutki jej niewykonania
Konsultacje i pytania w trakcie warsztatu
18. 30 Zakonczenie catych warsztatow / dyplomy

Uczestnictwo w warsztatach:

550 zt + VAT od osoby

500 zt + VAT od osoby, dla 2 lub wigcej oso6b z tej samej firmy.

(cena zawiera: obszerne materiaty dydaktyczne lunch, przerwy kawowe) GLN
Informaciji udzielamy pod numerem telefonéw:

tel 22 487 95 11; tel. kom. 694 771 413; fax. 22 855 07 41

Polecamy hotele:

Hotel Parkowa ( oferuje 10 % znizki ) www.hotelparkowa.pl kwota od 216 zi brutto dla 1 os.
Hotel Belwederski www.hotelbelwederski.pl kwota od 270 zt brutto od os
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