27.02.2012 r. Warszawa,
HOTEL PARKOWA, ul. Belwederska 46/50

Polskie Towarzystwo Prawa i
Gospodarki Rynkowej

www.towarzystwo.org.pl

Tel 22 487 95 11 ; Tel kom 694 771 413
Fax 22 855 07 41

Udziat

450zt + VAT od osoby
400zt + VAT od osoby, dla 2 lub wiecej oséb z tej samej firmy.

(cena zawiera: obszerne materialy dydaktyczne/lunch, przerwy kawowe, )
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Michat Wisniewski — Dyrektor operacyjny firmy
Doradztwa |Franczyzowego PROFIT SYSTEM —

Wydawcy miesiecznnika WELASNY BIZNES
FRANCHISING oraz organizotora najwiekszych
targow wystawowych firm franczyzowcyh w Polsce

Ekspert rynku ranczyzy w Polsce.

=) PROFIT system"

Franchising, powszechnie okreslany jako ,recepta na sukces”, jest jedng z najdynamiczniej rozwijajgcych
sie form wspotpracy przedsiebiorcow w bardzo wielu branzach polskiej gospodarki. Dla jednych
przedsiebiorcow (franczyzodawcow), franchising stwarza mozliwos¢ powielenia i doskonalenia sprawdzone;j
metody biznesowej przyczyniajgcej sie do zwiekszania sprzedazy i wydajnosci handlowej dla innych
(franczyzobiorcow) — szanse na rozpoczecie efektywnej dziatalnosci gospodarczej w oparciu o marke i
knowhow, ktore sg juz rozpoznawalne na rynku.

y Udzial w warsztatach pomoze podjaé¢ decyzje kiedy i jak rozija¢ sie¢ sprzedazy . Czy
E poprzez franczyze czy moze tworzac sieci partnerskie poprzez umowy agencyjne i
dystrybucyjne ?

« WZOR UMOWY FRANCZYZOWEJ
* WZOR UMOWY AGENCYJNEJ | DYSTRYBUCYJNEJ

Dla kogo ?

Szkolenie skierowane jest zaréwno dla osob, ktére myslg o rozwoju swojej biezacej dziatalnosci w oparciu
o system franchisingowy — poprzez budowe sieci z wykorzystaniem kapitatu partneréw handlowych, jak i
0s0b zamierzajacych skorzysta¢ z bogatej oferty takich systemdéw dostepnej na polskim rynku.

Franczyzodawcy dowiedzg sie, kiedy warto rozpoczg¢ budowe sieci franczyzowej i jak nalezy ja
strategie rozwoju poprzez franczyze a nastepnie promowac dziatajaca siec
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9.30 poczatek
Czes¢ I: Wybor strategii rozwoju

Wspotpraca niezaleznych partneréw w ramach franczyzy;
Wady i zalety wspotpracy w ramach franczyzy.

Czy kazdy biznes mozna rozwija¢ na zasadzie franczyzy?
1. Rodzaje franczyz

2. Umowa agencyjna Wzor

3. Umowa Dystrybucyjnal/partnerska wzor

Ocena wtasnego przedsiebiorstwa;
Opracowanie modelu biznesowego.
Ocena opfacalnosci tworzenia systemu franczyzowego

Koszty zwigzane ze stworzeniem systemu franczyzowego;
Poréwnanie kosztow i przychodow zwigzanych z otwarciem oddziatu wiasnego, placowki agencyjnej i
placowki franczyzowe;.

Czes¢ Il: Okreslenie zasad wspétpracy z partnerem

Przepisy dotyczace umowy franczyzy;
Zagadnienia zwigzane z prawem konkurencji i ochrong tajemnicy przedsiebiorstwa.

11.00 — 11.10 przerwa kawowa
Opracowanie pakietu franczyzowego

Umowa franczyzy;
Podrecznik operacyjny;
Model finansowy;
Prospekt informacyjny;
List intencyjny.

Czes¢ lll: Wybor partnera
Wybér grupy docelowej

Czy najlepszymi partnerami sg osoby z branzy;
Czynniki cechujace idealnego franczyzobiorce
Ocena atrakcyjnosci oferty franczyzowej
Kryteria racjonalne i wybor lokalizacji

Zakres wsparcia ze strony franczyzodawcy;
Ocena lokalizacj;

Adaptacja do potrzeb systemu.

13.00 — 13.40 lunch
Czes¢ IV: Pozyskiwanie partneréow

Komunikacja oferty franszyzy
Czynniki wptywajace na wizerunek;
Najskuteczniejsza sprzedaz oferty;
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1Dziatania w terenie;

Ogtoszenia;
Dziatania public relations;
Imprezy.

15.3015.40 przerwa kawowa

Czes$¢ V: Ekspansja miedzynarodowa
Strategia rozwoju

*Wybor rynkéw docelowych;
*Wybdr formy ekspansiji (bezposrednio, spétka, master franczyza).
Wycena franczyzy zagranicznej

*Wartos¢ marki;
*Wartos$¢ knowhow;
*Wartos¢ wsparcia.

17.30 zakonczenie
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